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经营业绩综述 主要业绩指标保持快速增长 

2021年，国内宏观经济持续稳定恢复，公司主要经营指标呈现快速增长，业务规模不断扩大，盈利能力稳步
提升。 
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主要业绩指标 2020年 2021年 同比变动 

销气量（亿方） 

累计用户数（万户） 

营业额（亿港元） 

净利润 （亿港元） 

股东应占（亿港元） 

经营性现金流（亿港元） 

每股盈利（港元） 

期末拟派股息（港仙） 

全年拟派股息（港仙） 
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4587.4 

781.8 

84.4 

64.0 

83.9 

2.82 

112 

127 

17.4% 

9.6% 

39.9% 

25.7% 

24.2% 

（2.6%） 

22.1% 

43.6% 

36.6% 
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经营业绩综述 零售天然气销量增长表现优异 

2021年全国天然气表观消费量3726亿方，同比增长12.7%，华润燃气零售天然气销量340.8亿方，同比增幅达
17.4%，其中工业销气量增长22.5%，商业气量增长18.1%。 

340.8亿方 销气量 

290.2 

340.8 

2020 2021

工商业销气量保持较快增速 

69.9 

148.7 

58.0 

8.4 5.3 

 76.5  

 182.1  

 68.5  

 8.7   5.0  

居民 工业 商业 CNG LNG

2020 2021

+9.5% +22.5% +18.1% +3.7% -6.9% 
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+50.6 



经营业绩综述 单方销气毛差缩窄，销气业务盈利能力持续攀升 

下半年气源价格维持高位运行，全年单方销气毛差0.52元人民币。受益于公司良好的运营能力，全年实现销
气业务溢利总额70.4亿港元，同比增长13.3%，销气业务盈利能力持续攀升。 

用户性质（除税） 2020 2021 

居民用户销气价格 2.36 2.36 

工商业用户销气价格 2.70 3.06 

加气站销气价格 3.00 3.42 

平均售价 2.65 2.93 

平均成本 2.06 2.41 

单方毛差 0.59 0.52 

单位：人民币/方 

下半年天然气采购价格高位运行，全年销气毛差0.52

元人民币/方，低于上年水平。 

0.52元 单方销气毛差 
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70.4亿港元 销气业务溢利 

 62.1  

 70.4  

2020 2021

受益于公司良好的运营能力，全年销气业务实现溢利

70.4亿港元，盈利能力持续攀升。 

备注：销气溢利总额包含加气站业务。 



经营业绩综述 天然气用户规模快速扩张 

凭借良好的项目布局和积极的市场拓展策略，全年新增居民用户352.4万户，同比增幅达15.4%，累计天然气
用户规模4587.4万户，同比增长9.6%，终端用户规模持续扩大。 

352.4万户 新增居民用户 

305.3 

352.4 

2020 2021

新增民用户以新房为主 

 234.8  

 54.1  
 16.4  

 295.7  

 44.4  
 12.3  

新房 旧房 煤改气 

2020 2021

+60.9 -9.7 -4.1 

4587.4万户 用户数 

 居民用户增加398.6万户； 

 工商业用户增加4.5万户。 

4184.3 

4587.4 

2020 2021

备注：累计用户数包含新并购项目的已接驳户数。 6 

单位：万户 



经营业绩综述 盈利能力保持快速提升 

实现税后利润84.4亿港元，同比增长25.7%，股东应占净利润64.0亿港元，同比增长24.2%，盈利能力继续快速
提升。 

 85.2  

2020 2021

104.8亿港元 经营溢利 84.4亿港元 税后利润 

 67.1  

2020 2021

64.0亿港元 股东应占 

 51.5  

2020 2021

备注：经营溢利不包含财务成本及应占合资及联营公司业绩。 

104.8 

84.4 
64.0 
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经营业绩综述 继续保持较为充足的流动性 

全年资本开支达104.9亿港元，同比增幅达21.6%，预存气费保持快速增长，年末银行存款及现金规模100.9亿
港元，公司流动性充足。 

104.9亿港元 
资本开支 

全年资本开支104.9亿港元，同比增长

21.6%。 

100.9亿港元 银行存款及现金 

年末银行存款及现金100.9亿港元，其中

包含私有化苏创的限制性现金25.3亿港元。 

 134.4  

 100.9  

2020 2021

 42.8  
 56.8  

 43.5  

 48.1  

2020 2021

经常性 战略性 

86.3 
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104.9 

65.8亿港元 预存气费 

预存气费规模65.8亿港元，同比增长

27.5%。 

 51.6  

 65.8  

2020 2021



经营业绩综述 良好的财务弹性保障发展 

穆迪进一步提升公司信用评级至A2，国际三大评级机构继续维持华润燃气行业最高信用评级，公司融资成本
降至2.7%，保持行业最优，公司拥有充裕的财务弹性保障业务发展。 

国际三大评级机构继续维持华润燃气行

业最高信用评级。 

拥有银行未动用融资额222亿港元，平均

贷款利率进一步下降至2.7%。 

17.6% 资本负债比率 

资本负债比率较去年同期下降1.3个百分

点，财务弹性不断增大。 

维持行业最高信用评级 

稳定 

稳定 

提升 

A- 

A- 

A2 

评级机构 状态 2021年信用评级 

2.7% 平均贷款利率 

3.1% 
2.7% 

2020 2021

18.9% 
17.6% 

2020 2021

9 备注：资本负债比率=借贷总额/(借贷总额+股本总值）  



经营业绩综述 持续提升上市公司派息 

公司每股派息额由2016年的0.45港元大幅提升至2021年的1.27港元，复合增速达23.1%，派息率由2016年的
29.8%增至2021年的45.0%，派息额和派息率均保持持续增长。 

1.27港元/股 全年派息额 

每股拟派末期股息1.12港元，全年拟派股息1.27港元，较

2020年0.93港元提高36.6%，派息率45.0%。 

派息额和派息率稳定增长 

每股盈利及派息 2020年 2021年 

每股基本盈利（港元） 2.31 2.82 

全年拟派股息（港元） 0.93 1.27 

全年派息率 40.3% 45.0% 

 2021年中期每股派息15港仙，年底拟派股息112港仙； 

 2021年全年拟派股息1.27港元，较2020年的0.93港元增加

0.34港元，增幅达36.6%。 
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0.45 
0.55 

0.77 
0.87 

0.93 

1.27 

29.8% 32.7% 
37.7% 37.5% 40.3% 

45.0% 

2016 2017 2018 2019 2020 2021
派息额 派息率 

2021年派息率较2016年提升 +15.2PPT 

每股派息额复合增长率 +23.1% 
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公司发展战略 ESG管理水平及市场表现持续提升 

公司ESG管治水平不断提升，推动万元营收可比价综合能耗等指标持续下降，荣获香港绿色企业大奖2021超
卓环保安全健康奖金奖，MSCI越级提升公司ESG评级至A，成为大中华区域同行业企业最高评级。 
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Environmental Social Governance A 
万元营业收入可比价综合能耗 

6.8%吨标煤 

万元产值可比价二氧化碳排放 

3.7%吨 

1.5%吨标煤 

76家 

万元增加值可比价综合能耗 

安全体系认证 

甲烷控排联

盟成员单位 

金奖 
香港绿色企业大

奖2021超卓环保

安全健康奖 

客户满意度（益普索数据库内排名） 《诚信合规宣言》签署率 

慈善和公益项目投入 

中高层女性雇员占比 

前1% 

23.2% 

接受反贪污相关培训总人数 

已审结的贪污诉讼案件 

253550小时 

98010人次 

100% 

22872人 

0件 

67家 

已开展三级安全

生产标准化认证 



公司发展战略 能源分销版图不断扩大 

公司主要城市燃气项目广泛分布于中国经济较为发达的区域，且集中在国家天然气主干管线周边，拥有充足
的气源保障和广阔的用气市场，并借助优质的项目布局开展综合服务和综合能源业务。 

城市燃气项目 

省会城市 

地级城市 

万户接驳用户 

万公里管网 

万户覆盖用户 

1 

2 

3 

5 

4 

6 
7 

1.西气东输一线 

2.西气东输二线 

3.西气东输三线 

4.川气东送 

5.中缅油气 

6.俄罗斯天然气东线 

7.俄罗斯天然气西线 
13 



公司发展战略 新获取城市燃气项目的数量和质量取得较大突破 

全年集团和成员公司层面新增签约项目11个，注册项目23个，增加特许经营区域2.4万平方公里，新增区域
GDP3.8万亿人民币，潜在销气量67.0亿方，重点项目涵盖2个直辖市及多个地级市。 

     行业挑战带来城燃项目并购整合机遇 

> 拓展经营区域2.4万平方公里； 

> 新增区域GDP3.8万亿人民币； 

> 新增潜在销气量67.0亿方； 

> 新增民用户311.4万户。 
14 

 新冠疫情局部范围持续反复 

 气源保供形势严峻 

 燃气安全问题备受关注 

 行业成本监审力度不断加大 

新获取城燃项目数量和质量大幅提升 

行业面临诸多挑战 

备注：重庆、天津、古雷和宾阳项目分别为股权增持、资产注入和增资。 

注册项目 

签约项目 

资产注入、股权增持、增资项目 

集团层面 

签约： 

注册： 

4个 

12个 

成员企业层面 

签约： 

注册： 

7个 

11个 



公司发展战略 推动重点直辖市及地级市城燃项目整合 

通过整合天津、重庆直辖市项目，直辖市特许经营权进一步巩固；重点地级市台州、阳泉、攀枝花、西安等
项目通过整合地方国资燃气公司，推动特许经营权的进一步完整。 

资产包：城燃项目18个，其他10家 

经营区域：进一步扩大 

新增业务规模：年销气量32亿方，用户114万户 
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天津燃气项目：（直辖市，已运营） 

京津冀国家战略核心区域 

重庆燃气项目：（直辖市，已运营） 

成渝国家战略核心区域，股比提升至39.17% 

GDP:2.8万亿元 → 城市排名第5位 

60%人口占比 → 占重庆总用气人口 

25区县 → 覆盖主城9区及其它 

经营面积：175平方公里 

潜在销气量：3.5亿方/年 

新增民用户：10.0万户 

台州市 

（地级市，已签约） 

阳泉市 

（地级市，已运营） 

区域经营面积：456平方公里 

区域潜在销气量：3.2亿方/年 

新增民用户：28.0万户 

攀枝花市 

（地级市，已运营） 

西安市 

（省会城市，已运营） 

区域经营面积：167平方公里 

区域潜在销气量：1.4亿方/年 

新增民用户：14.0万户 

区域经营面积：915平方公里 

区域潜在销气量：3.7亿方/年 

整合阳泉华润与阳泉煤气 

整合渭北产业园（工业承接区） 

整合台州、椒江燃气 

整合攀枝花华润与攀枝花煤气 



公司发展战略 推动重点县域城燃项目整合 

私有化苏创，夯实长三角燃气市场的主导地位；昆山正式签约，实现“一城一网”；仁寿、宜宾南溪项目将
推动公司在成渝经济圈的市场拓展和整合；并购平安项目实现青海周边项目联点成片。 
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苏创燃气项目（签署不可撤销承诺协议并发布联合公告） 

太仓：长三角城市群核心地带，全国百强县排名第七 

经营面积：太仓市70%市域及昆山

市千灯镇，513平方公里 

潜在销气量：6.7亿方/年 

新增民用户：28.2万户 

昆山燃气项目（县级市，已签约） 

全国百强县排名第一，实现“一城一网” 

区域经营面积：745平方公里 

区域潜在销气量：8.1亿方/年 

新增民用户：50.7万户 

仁寿恒烨 

（县级项目，已运营） 

四川省内人口第二大县 

经营面积：1600平方公里 

潜在销气量：1.1亿方/年 

新增民用户：20.4万户 

宜宾南溪 

（县级项目，已运营） 

宜宾华润并购南溪区 平安燃气 

（县级项目，已运营） 

与湟中、海东联点成片 

区域经营面积：1192平方公里 

区域潜在销气量：2.5亿方/年 

区域经营面积：1512平方公里 

潜在销气量：1.7亿方/年 



公司发展战略 聚焦重点区域、重点用户，挖掘内涵市场潜力 

重点布局国家四大战略区域，推动区域内工业重点行业开发，签约重点行业工业用户1200户，新增销气量
13.2亿方；聚焦小微商业开发，全面推动“瓶改管”，新发展小微商业1.8万户，新增销气量2.8亿方。 

推动工业重点行业开发 

• 重点行业大扫荡 

• 低端能源替代 

• 工业技术改造 

全年签约重点行业工业用户1200户，

贡献13.2亿方销气量。 

聚焦小微商业开发 

全年发展小微商业1.8万户，合计贡献

2.8亿方销气量增长。 

紧扣安全主题，全面推动“瓶改管” 

全员分片包干，优质项目重点突破 

推广小微商业快速开发、快速报价 

通过政策引领和推广快速开发等举措，推动小

微商业用户开发。 

开展“工坚战”行动，推动工业重点行业

开发，深挖存量高耗能工业用户潜力。 

广泛布局国家四大战略区域 
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京津冀区域 

成渝经济区 

长三角区域 

粤港澳大湾区 

销气量：53.5亿方 

民用户：607.6万户 

销气量：50.3亿方 

民用户：518.3万户 

销气量：73.4亿方 

民用户：1135.7万户 

销气量：19.2亿方 

民用户：96.3万户 
备注：上述数据为2021年数据。 

销售气量占全集团比重： 

居民用户占全集团比重： 

57.6% 

51.8% 



公司发展战略 如东LNG接收站实现正式签约 

在江苏南通如东洋口港与合作方签约共同投建LNG接收站，项目地处长三角核心地带，覆盖江苏、浙江等五
省，辐射市场巨大，将进一步巩固城燃主业优势，丰富气源供应，大幅提升本集团气源保障能力。 

     支撑主业发展，优化气源结构 

华润燃气项目公司 

如东接收站项目 

周转规模 

650万吨（一期90亿方） 

1000万吨（远期138亿方） 

码头岸线 

8-21.6万m³船型 

储罐规模 

6座20万m³储罐  

管线连接 

国家管线 

江苏沿海管线 
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         立足长三角，辐射市场巨大 

位于江苏南通如东县洋口港阳光岛，背靠大通州湾； 

未来可覆盖江苏、浙江、安徽、河南和山东五省市场。 

• 强化核心市场城市燃气主业竞争优势； 

• 构建海外气源自主采购能力，应对气源季节性

和区域性短缺； 

• 提升全集团储气调峰能力。 

备注：上述五省天然气需求来自世创咨询市场推荐预测结果。 

五省2025年天然气需求量将达到1393亿方/年 
• 2021年销气量：80.7亿方 

500公里半径覆盖 80余家成员企业 

86.0% 

12.5% 
1.5% 

管道气 LNG 其他 

2021年气源采购结构 

优化气源采购结

构，适当替换部

分增量气，推动

采购成本下降。 



公司发展战略 培育综合服务业务差异化的竞争优势 

围绕为用户打造高品质、更安全的服务，公司开发了丰富的综合服务产品组合，并着力打造产品的安全保障
能力，搭建更为便捷的服务体系，通过与城市燃气项目共享运营人员和经营资产，轻资产开展业务运营。 
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机 

蒸
箱 
、 
烤
箱 

报
警
器 

切
断
阀 

强
排
风
机 

户内定制化安装 

管道暗埋 

燃气保险，保障安全 产品 

优势 

运营 

丰富的产品组合，满足用户多样化的需求 

为用户筑造安全空间，构建便捷服务体系 

轻资产开展业务运营，低成本创造价值 

 厨电燃热：灶具、热水器、采暖热水炉、燃气锅炉、油烟机、消毒柜、

干衣机、净水器、蒸箱、烤箱、洗碗机、厨余垃圾处理器等产品。 

 安居业务：长寿命软管、燃气报警器及切断阀、户内定制化安装、燃气

设备代维、暗埋、有偿安检、采暖配套等业务。 

 保险代理：燃气保险、家财险、健康险、意外险等险种。 

 安全保障能力：成立专业质检研发中心，执行高于国家标准的抽检标准

，抽检率为市场抽检率十倍，严控产品品质；以关注安全为理念的产品

体系设计，有助于整体提升用户生活空间的安全水平。 

 便捷服务体系：借助城市项目公司营业网点布局，开展网格一体化客服

管理，实现用户服务全覆盖。 

 与城市燃气项目共享运营人员和经营资产：通过城市燃气项目资产价值

再挖掘，综合服务业务充分利用城市燃气专业的运营团队和经营资产，

降低综合服务业务的资产投入，并提升城市燃气项目资产的运营效率。 



公司发展战略 优质的用户资源为综合服务业务提供广阔发展空间 

公司拥有4426.2万户城镇居民用户，其中3067.9万户居住在三线以上城市，公司也拥有庞大的工商业用户资源，
为用户构建了基于安全保障的智能化运营体系，提升用户生活品质，增加用户粘性。 
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IOT管理平台 

网关 抽烟机 燃气灶 热水器 

内嵌IOT模组 

IO
T

模

组 

阀门控制器 

燃气报警器 

燃气表 

远端上云 

近端直连 

2.7% 

城镇用户 农村用户 

1753.3  

 642.0   672.6  

一线城市 二线城市 三线城市 

城镇用户占居民用户比重 

三线以上城市民用户规模 

备注：城市等级划分来自第一财经。 

        规模庞大的优质客户资源 

单位：万户 

→ 城镇民用户规模 

→ 三线以上城市民用户规模 

→ 工业用户 

4,426.2万户 

28,443户 

→ 商业用户 

3,067.9万户 

356,520户 

     基于提升安全保障的智能化运营体系 

打造厨电智能终端，通过物联网平台联动燃气表、报警器等设备，实现远程

自动预警和控制，为用户提供安全+品质厨房一站式解决方案。 

97.3% 



公司发展战略 综合服务业务保持快速增长 

公司持续拓展多元化的产品销售渠道，全年燃气具销量61.3万台，同比增长51.9%，法定口径综合服务业务营
收22.4亿港元，同比增幅67.6%，毛利总额10.3亿港元，同比增长44.6%。 
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40.4 

61.3 

2020 2021

 燃气具销量大幅增长 综合服务营业额/毛利快速增长 

备注：财务数据为法定合并口径。 

单位：万台 单位：亿港元 

        营收规模和毛利总额均大幅增长 

综合服务业务继续保持快速增长，其中燃气具销售台数达到61.3

万台，法定合并口径营业额增长67.6%，提升至22.4亿港元。 

 13.4  

 7.1  

 22.4  

 10.3  

营业额 毛利总额 

2020 2021

拓展更多元的销售渠道，提升产品知名度 

润燃Go导购+ 
（销售工具） 

润燃Go优选 
（线上商城） 

研发线上销售工具 

搭建线上销售商城 

搭建线上销售平台 

 与抖音、微信短视频等平台

合作，打造“915百尊滋

润生活节”年度品牌活动。 

扩展线下销售渠道 
 营业厅展示 

 入户推广 

 社区推广 

 与房地产公司绑定 

持续开展线上营销活动 



公司发展战略 积极探索稳步推进综合能源业务 

全年新增签约项目38个，预计投资额6.9亿港元，累计项目数量144个；培育示范综合能源项目，探索可复制
商业模式，并尝试推广，全年能源销量折合天然气1.2亿方，同比大幅增长77.6%。 

综合能源项目 培育示范项目 

新签约项目 全年  38 个 

预计投资额 6.9 亿港元 

能源销售量大幅增长 

蒸
汽 

冷
热 

电 

85万蒸吨 

134万蒸吨 

1576万KWH 

5738万KWH 

461万KWH 

790万KWH 

2020年 2021年 

折合天然气销气量1.2亿方，增幅77.6%。 

天然

气 

生物

质 

光伏 
地热

能 

其他 
多种

能源

供应 

• 中广核环保襄阳项目 

• 汕尾比亚迪光伏项目 

• 涪陵综保区项目 

• 重庆三教工业园 

• 福建丰大元洪国际食品

产业园 

年度重点项目 

累计开发项目144个，已投运66个。 
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工
业
园
区 

综
合
医
院 

大
型
工
商
业 

培育可复制模式，尝试进行推广 

评选示范项目，固化总结经验 

• 集团范围内集中评选优质示范项目； 

• 试点示范项目，在项目方案、人才队伍、

技术力量等方面总结出经验，固化成果。 

英德匠心新材料项目 无锡华瑞制药项目 

• 探索成功商业模式，并尝试推广应用。 



公司发展战略 典型综合能源项目展示 

为各类用户提供多种能源解决方案，满足用户多样化用能需求。 

普宁纺织工业园 分布式能源 英德匠心新材料项目 分布式光伏 山东大学乐水居小区 分布式供热 

 屋顶面积：21833平方米 

 合作期限：30年 

 总装机量：2000KW 

 预计投资额：706万元人民币 

 内部收益率：11% 

建设方案：厂区屋顶铺设光伏设备，建设

分布式光伏发电系统，所发电力主要供企

业使用，余电上网。（未投产） 

减碳 

1559吨/年  

供能模式：利用燃气轮机、余热锅炉和

调峰锅炉，建设配套热力管网为园区提

供蒸汽和电力。（部分投产） 

 预计投资额：10.3亿元人民币 

 全部建成后：年消耗天然气4.2亿方，供蒸

汽155万吨，供电10亿度 

 2021年消耗气量：6300万方 

 2021年营业额：2.8亿港元 

供能模式：山东大学配套建筑，建设供热

能源站，采暖方式为地暖，弥补当地市政

集中供暖短缺问题。（已投产） 

 建筑面积：41.5万平方米 

 配套设施：6台2MW全预混冷凝燃气热水锅

炉、2个换热站、4套换热机组 

 覆盖用户：2577户 

 节约标煤：5892吨/年 
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减碳 

14730吨/年  

减碳 

30932吨/年  



 7.6   9.5  
 12.7  

 76.6  

 0.3   0.3  
 0.4  

 1.8  

2018 2019 2020 2021

碳交易额 碳交易量 

公司发展战略 积极探索碳交易业务 

伴随全国碳交易市场开启，市场潜力将持续释放；公司试点地方性碳交易服务，全年成功认定2.2万吨碳资产，
推动用户资源优势转化为利润空间，并将试点成果在集团内部推广。 
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全国碳排放配额交易市场潜力巨大 试点地方性碳交易业务 

 2021年，某项目公司搭建碳中和服务平台，成为当地联合环

境交易所碳中和综合服务商。 

• 2021年成功认定2.2万吨碳资产 

• 搭建“碳中和”平台 

• 搭建“商户联盟” 

• 洽谈一批低碳商户 

立足自身客户资源优势，积极开展碳交易服务业务，

加强宣传引导，推动资源优势转化为经济效益。 

单位：亿元人民币/亿吨 

随着全国碳排放交易体系启动，未来碳交易所将几乎涵盖所有

的主要碳排放行业，我国有望成为全球最大碳市场。 

数据来源：中国碳交易网和世界银行统计。 

全国碳交易市场正式开启 

预计碳达峰时我国碳排放配额交易市场规模将达到42.05亿吨，

碳交易额将达到1632.1亿美元。 



公司发展战略 拓展清洁交通能源市场 

积极拓展清洁交通能源市场，全年新增投运汽车充电站25座，累计投运132座，售电量2.2亿度，营业额达2.5
亿港元，同比增长38.9%；新增投运加氢站4座，累计投运6座，并持续开展LNG动力船试加注业务。 

累计投运汽车充电站132座 

 累计投运充电站：132座 

 绑定服务车辆：4923辆 

1.7 

2.2 

2020 2021

全年售电量大幅增长 营业规模持续扩大 

 全年售电量：2.2亿度 

 全年营业额：2.5亿港元 

累计投运加氢站6座，开展LNG动力船试加注业务 

单位：亿度 单位：亿港元 

 全年新投运加氢站4座，累计投运6座，累计批建加氢站15座，探

索尝试在加气站点建设“气-氢-电”综合能源站。 

1.8 

2.5 

2020 2021

• 借助示范城市群效应，获取政策支

持和补贴； 

• 绑定当地公交用户； 

• 加气站基础上转型综合能源站 

与中船物资公司合作，持续开展LNG动力船试加注业务 

联合中船物流，完成4艘23K双燃料集

装箱船、1艘15K集装箱改装船的出厂

气试工作，加注LNG量4500吨。 
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成都新创交通综合能源站 加氢站业务发展模式 
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55,864,169 

15,027,477 

8,524,369 

6,711,888 

5,151,292 

8,616,030 

 2.31 

93 

财务指标 2020年12月31日（千港元） 2021年12月31日（千港元） 同比变动 

营业额 

毛利 

经营溢利（1） 

期内溢利 

股本持有人应占盈利 

经营业务所得现金净流入额 

每股基本盈利（2）（港元） 

全年及拟派末期股息，每股（港仙） 

78,175,136 

18,295,276 

10,475,175 

8,439,832 

6,395,368 

8,390,058 

2.82 

127 

39.9% 

21.7% 

22.9% 

25.7% 

24.2% 

（2.6%） 

22.1% 

36.6% 

关键指标展示 基本财务数据 

注：（1）不包含财务成本及应占合资及联营公司业绩； 

       （2）每股基本盈利按已发行股份的加权平均数计算，不包括受托人持有的受限制奖励股份。 27 



93,870,809 

13,442,206 

10,893,434 

-2,548,772 

36,274,287 

10,594,072 

 46,868,359 

财务指标 2020年12月31日（千港元） 2021年12月31日（千港元） 同比变动 

总资产 

银行存款及现金（1） 

借贷总额（2） 

借贷净额 

股本持有人应占股本 

非控股权益 

股本总值 

106,136,308 

10,088,053 

11,510,903 

1,422,850 

41,256,915 

12,780,747 

54,037,662 

13.1% 

（25.0%） 

5.7% 

— 

13.7% 

20.6% 

15.3% 

关键指标展示 基本财务数据 

注：（1）包含受限制资金（2021年：2,525,103千港元，2020年：0千港元）； 

      （2）应付中间控股公司款项（2021年：5,015,768千港元，2020年：2,510,837千港元）,及应收中间控股公司款项（2021年：0千港元，   

2020年：0千港元）计入银行、票据及其他借贷总额。 
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26.9% 

12.0% 

9.2% 

18.9% 

11.6% 

14.2% 

财务指标 2020年12月31日 2021年12月31日 同比变动 

毛利率 

净利率 

其中：股东持有人应占净利率 

资本负债比率（1） 

资产负债比率（2） 

资本回报率 

23.4% 

10.8% 

8.2% 

17.6% 

10.8% 

15.5% 

（3.5PPT） 

（1.2PPT） 

（1.0PPT） 

（1.3PPT） 

（0.8PPT） 

+1.3PPT 

关键指标展示 基本财务数据 

注：（1）资本负债比率指银行及票据借贷总额与银行借贷总额及股本总值的比例； 

       （2）资产负债比率指银行及票据借贷总额与资产总值的比例。 
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 41,502,915  

 45,488,645  

2020 2021

关键指标展示 基本财务数据 

主要经营业务占比细分 销气和接驳业务变化情况 

销气量细分 居民接驳用户发展 

单位：户 

单位：亿港元 

30 

80.3% 

17.8% 

0.7% 1.2% 

82.9% 

15.3% 

1.0% 0.8% 

燃气收入 接驳费收入 燃气具收入 工程设计收入 

2020 2021

448.3  

99.7  

3.7  6.9  

119.8  

7.7  6.1  

燃气收入 接驳费收入 燃气具收入 工程设计收入 

2020 2021

+106.0% -12.4% +44.6% +20.1% 

24.1% 22.5% 

51.2% 53.4% 

20.0% 20.1% 

4.7% 4.0% 

2020 2021

加气站 

商业 

工业 

居民 

648.2 

+9.6% 



关键指标展示 基本财务数据 

总费用情况 

单位：百万港元 

财务费用情况 

单位：百万港元 

销售及分销费用情况 管理费用情况 

单位：百万港元 单位：百万港元 

31 

 8,281.2  

 9,965.5  14.8% 

12.8% 

2020 2021
总费用率 

 449.4  

 382.4  

0.8% 

0.5% 

2020 2021
财务费用率 

 4,663.7  

 5,758.0  
8.3% 

7.4% 

2020 2021

销售及分销费用率 

 3,168.1  

 3,825.1  

5.7% 

4.9% 

2020 2021

管理费用率 

-2.0ppt -0.3ppt 

-0.9ppt -0.8ppt 



关键指标展示 资本结构情况 

千港元 % 

股本总值 54,037,662 82.4% 

借贷总额 11,510,903 17.6% 

总资本 65,548,565 100.0% 

股东资金和借贷比例 

千港元 % 

少于一年期 11,215,197 97.4% 

1-2年期 17,048 0.2% 

2-5年期 32,243 0.3% 

5年以上期 246,415 2.1% 

合计 11,510,903 100.0% 

长短期借贷比例 

千港元 % 

浮动利息 5,536,071 48.1% 

定利息 5,974,832 51.9% 

合计 11,510,903 100.0% 

定期及浮动利息借贷比例 

32 

82.4% 

17.6% 

股本总值 借贷总额 

97.4% 

0.2% 
0.3% 

2.1% 

少于一年期 1-2年期 2-5年期 5年以上期 

48.1% 
51.9% 

浮动利息 定利息 



关键指标展示 2021年经营数据 

营运表现 2020年12月31日 2021年12月31日 同比变动 

9 

4.5% 

4.5% 

2.6PPT 

17.4% 

9.5% 

22.5% 

18.1% 

3.7% 

（6.9%） 

257 

7,961 

29,353 

52.4% 

29,024 

6,988 

14,866 

5,800 

839 

532 

2.65/2.06/0.59 

项目数目 

接驳可覆盖户数（万户） 

接驳可覆盖人口（万人） 

居民用户渗透率 

总销气量(百万立方米) 

居民用户 

工业用户 

商业用户 

CNG 

LNG 

平均销气价 /成本/毛利(人民币

每立方米) 

266 

8,316 

30,662 

55.0% 

34,082 

7,654 

18,212 

6,851 

870 

495 

2.93/2.41/0.52 0.28/0.35/(0.07) 33 



关键指标展示 2021年经营数据 

营运表现 2020年12月31日 2021年12月31日 同比变动 

205,638  

41,843,270 

41,502,915 

25,010 

315,345 

2,690 

41,912 

3,052,565 

2,044,380 

353(224/81/48) 

管网长度（公里） 

接驳用户 

居民用户 

工业用户 

商业用户 

平均居民接驳收入（人民币） 

新增接驳工商用户（已收款） 

新增接驳居民数（已收款） 

总数 

合并口径 

加气站（CNG/LNG/L-CNG） 

  229,362 

45,873,609 

45,488,645 

28,443 

356,520 

2,675 

  39,024 

3,524,027 

2,770,945 

347(212/85/50) 

23,724 

4,030,339 

3,985,730 

3,433 

41,175 

（15） 

（2,888） 

  471,462  

  726,565  

(6)/((12)/4/2) 
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 33.7   41.1  
 93.3  

 142.1   136.2  

 222.9  
 287.2  

 328.3   329.2  
 398.4  

 511.7  
 569.8   558.6  

 781.8  

 3.0   4.6  
 7.9  

 11.8  
 16.5  

 21.6  
 24.8  

 28.4  
 32.9  

 36.5  

 44.5  

 50.4   51.5  

 64.0  

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

营业额 股东应占 天然气销气量 

企业规模和盈利水平保持高速增长 
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13.7 280.1 162.7 22.1 55.8 72.2 92.7 120.9 136.6 141.2 196.7 242.8 290.2 340.8 

2008-2021年销气量复合增速：28.0% 2008-2021年营业额复合增速：27.4% 2008-2021年股东应占复合增速：26.6% 

单位：亿方/亿港元 XX 

1 城市燃气分销 2 综合业务和综合能源 N 新业务 

 向居民和工商业用户销售管道天然气 

 CNG/LNG加气站业务 

 为终端用户提供天然气管道接驳 

 面向终端用户提供厨电燃热、保险和安居产品 

 结合区域资源禀赋，为用户提供多样化的清洁

能源解决方案 

 汽车充电业务 

 氢能源业务 

 船用气业务… 



免责声明:  
 

本演示稿及相应的讨论可能涉及一些前瞻性陈述，其中包括我们对于华润燃气的业务、营运、市场情况、经营和财务状况、资
本合理性、具体管理规定及风险管理措施等方面所表述的意向、信念或当前预期。我们敬告读者不要过分依赖这些前瞻性表述
而持有、购买或出售证券或其他金融产品。华润燃气不承担任何义务公开更新任何前瞻性陈述以反映本演示稿作出之日后的事
件或情况，或反映不曾预料的事件的发生。以往业绩不可作为未来业绩的指引。 
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网址: www.crgas.com  
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